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Unser Kunde ist ein starker internationaler Software-Hersteller, der ein einheitliches Lösungsprogramm in den 

Bereichen Backup & Recovery, Archivierung, Datendeduplizierung, Enterprise Reporting, Replikation & Data 

Management. 

 

Das Unternehmen wird vom Markt und seinen Kunden als technologisch exzellent gesehen (u.a. hervorragende 

Gartner-Quadrant-Positionierung) und bietet eine Position mit einem hohen Grad an Selbständigkeit und 

Eigenverantwortung. Etwas Chaos muss man dafür auch in Kauf nehmen. 

 

Da die kleine österreichische Organisation weiter ausgebaut wird suchen wir einen  

 

Enterprise Channel System Engineer  

Hersteller 

 
Wien, Österreich  

 

 

 

Aufgaben 

 
 Übernahme klassischer Presales-Aufgaben mit einem hohen Grad an Eigenverantwortung 

 Enge Zusammenarbeit mit dem lokalen Vertriebsteam und den Vertriebs- und Integrationspartnern 

 Übernahme von Verantwortung für Enterprise-Kunden aus SE-Sicht 

 Schulung und Training von Partnern und Weiterentwicklung derselben 

 Gelegentlich Einbindung in internationale Projekte möglich 

 

 

Anforderungen 

 
 Presales- bzw. System Engineer – Erfahrung in einem vergleichbaren Feld (Deduplication, Networking, 

Backup &D isaster Recovery, Virtualsierung, Datenmanagement, Datamigration, Archivierung, etc) 

 Lösungsorientierter Arbeitsansatz mit Erfahrungen im Mittelstands-/Großkundensegment bzw. 

Partnererfahrung 

 Fähigkeit zur Prioritätensetzung und Übernahme von Verantwortung, Erfahrung in einem 

internationalen Konzern 

 Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse, gewisse Reisebereitschaft erforderlich 

 

Die Position eignet sich besonders für Personen aus dem IT-Infrastrukturbereich, die bereits über Presales-

Erfahrung in einem internationalen Unternehmen und gerne mehr individuelle Freiheit und Verantwortung 

verfügen möchten.  

 

Die Dotierung entspricht jener eines Herstellers (ab € 60.000 p.a. aufwärts), Dienstwagen bzw. car allowance. Im 

Gegensatz zu vielen anderen Herstellern erwartet Sie wenig interne Bürokratie, ein umsetzungsorientiertes und 

mutiges Management und ein hohes Maß an persönlicher Entscheidungsfreiheit. 

Dafür müssen Sie mit einem gewissen Alltagschaos und einer periodisch hohen individuellen Arbeitslast 

rechnen. 

Wenn Sie trotzdem der/die Richtige für diese Position sein könnten, kontaktieren Sie bitte Markus Wosihnoj, 

TSS (Targeted Search Solution), mw@ts-solution.com, +43 1 74040 4755. Code 2014 0112. 

Gerne nehmen wir auch Empfehlungen für diese Position entgegen.  
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